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Nombre del startup Nombre1, Nombre2, … DD/MM/AAAA X.Y

Explica cómo los productos y servicios
generan beneficios al cliente.

Enumera los productos y
servicios en los que se basa
tu propuesta de valor.

Explica cómo tus productos y servicios
alivian las frustraciones del cliente.

Describe los resultados que los
clientes quieren lograr o los
beneficios concretos que buscan.

Describe resultados negativos,
riesgos y obstáculos vinculados a los
trabajos del cliente.

Describe, con sus
propias palabras, qué
intentan conseguir los
clientes en su trabajo y
su vida.

Crea una propuesta de valor para cada segmento de clientes
de tu modelo de negocio.

Nombra el segmento de clientes
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